Informace a rady pri nakupu, prodeji nemovitosti
neudélejte zadnou botu a nechte si poradit

+ Nepodepisujte smlouvu pri prvnim setkani s maklérem
- Na podpis zprostiedkovatelské smlouvy je dost casu, nez Vam RK privede klienta.
- Doprejte si ¢as na prostudovani smlouvy, kterou mate podepsat.
- S RK, ktera Zada podpis cehokoliv na 1. setkdani nejednejte!!!!

+ Za zadnych okolnosti nepodepisujte exkluzivni (vyhradni) smlouvu

- Pokud ma RK monopol na prodej vasi nemovitosti, zneuzZije toho ke zvyseni své provize.
- RK vam posle fakturu, i kdyz nemovitost prodate sami nebo za pomoci jiné RK.
- Dbejte zvysené opatrnosti u smluv, které v nazvu nemaji "exkluzivni (vyhradni)”

- S RK, ktera vyZaduje podpis exkluzivni nebo skryté exkluzivni smlouvy nejednejte!!!!

¥ RK s masivni reklamou maji vysoké provize

- Cim jsou vyssi ndklady RK, tim vyssi je tlak na zvysené provize a exkluzivitu, nedivte se pokud
RK vyda napr. 10.000.000,- K¢ rocné na své zviditelnéni, musi to nékde tzv. nahonit.

- Nevéite prohlasenim "jsme nejlepsi na MORAVE, v CR, ¢i dokonce na SVETE, jde o
psychologicky tah, premyslejte.

- Slusna RK ma maximalni provizi ve vys$i 3% 7z ceny nemovitosti, za mé praxe jsem se setkal s
provizi 800 000,- u RD u bytu neni vyjimkou 300 000,- a to prave u exkluzivnich smluv s RK
"tzv. nejlepsich v celéem vesmiru".

- (Pri nakupu nemovitosti pouzivejte mozek, hledejte nabidky na internetu, napisy na lavickach,
bilboardech ci na jedoucich dopravnich prostredcich Vas nemohou oslovit.

- Pozadavek prodavajiciho je vzdy stejny, k pozadované cenée si RK svou provizi pripocte, je
rozdil zaplatit napr. 1.540.000,- nebo 1.800.000,- pri poZadavku 1.500.000,-

+ Neplat’te kupni cenu nemovitosti na icet RK

- Pozor si musi dat hlavné prodavajici - penize za prodanou nemovitost k nim nemusi dorazit

- Zvlaste v soucasné dobé financni krize, kdy zamrzl trh s nemovitostmi, jsou prave zdanlive silné
RK velice otreseni, maji nasmlouvany ndkladné reklamy, které nemdji z ceho uhradit, nezbyva
nez vyhlasit konkurs. A kdy?, no prece ve chvili, kdy se na ucté nahromadi financni prostredky
za vase prodané nemovitosti. Jaka je Sance na uspéch u soudu? - miziva.

+ Obrat’te se na odborniky
- Realitni ¢innost neni na urovni dealer s ponozkami ¢i s nadobim, kazdy maklér by meél mit
znalosti z oblasti stavebnictvi, ekonomiky a prava, stejné jak je to pozadovano u odhadcii a
znalcii, nenechte se okouzlit maklérkou - byvalou kadernici, ta vam jisté neporadi.
- Kam Cert nemiiZe posle Zenskou - mladé a sympatické Zeny jsou zneuzivany témi nejotrlejsimi
RK, takové zZené prece neodmitnete podepsat néjaky papir s textem. Nenechte se ukecat!
- Nakupujte a proddvejte nemovitosti u profesiondlii.

+ Co z toho vyplyva?
- Uz jste uzavreli nevyhodnou smlouvu. Vse se da vypovédeét nebo zpochybnit platnost smlouvy
(tzv."Dovolani o neplatnosti” dle § 40a obc. zakoniku).
- www.az-reality.cz Oceriovani nemovitosti, Realitni éinnost. Piste, volejte
- anyz@az-reality.cz , info@az-reality.cz, 77 4321 505, 72 432 5257

Zprostiedkovani prodeje, pronajmu, Nabidl vam developer cenu za vas
realitni poradenstvi, jednani s L pozemek? Oslovte nas!

developery, ¢i statni spravou , ‘..
prenechte na nas - www.az-reality.cz Mate Poze.mek a ha nem eizt stavb,u ,
anyz@az-reality.cz , 77 4321 505 (komunikaci apod.), Zadejte vyrovnani!
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